Dersin Ad1 Kodu Yariyih T+U Kredisi AKTS

Tutundurma Stratejileri 5274815 2 3-0 3 6
On kosul Dersler
Dersin Dili Tiirkce
Dersin Tiirii Se¢meli

Dersi Verenler

Dersin Yardimcilar:

Dersin Amaci Bir iletigim gekli olan tutundurma stratejilerini kullanarak ticari ve sosyal beceriler
kazandirabilmektir.
Dersin Ogrenme Bu dersin sonunda égrenci;
Kazamimlar 1. Tutundurma faaliyetlerinin pazarlama karmasi i¢erisindeki 6nemini analiz
eder.

2. Kisisel satis, reklam, satis gelistirme ve halkla iligkiler faaliyetlerinin
fonksiyonlarini anlar ve optimal koordinasyonu saglar.

3. Pazarlama iletisiminde kisisel ve kitlesel iletisimin roliini bilir.

4. Tiketici pazarlarinda ve endistriyel pazarlarda tutundurma faaliyetlerini
analiz eder.

5. Firmalarin tutundurma karmalarini analiz edebilir ve bu konuda dneriler
getirir.

6. Ayni zamanda bir iletisim sekli olan tutundurma stratejilerini kullanarak
sosyal beceriler yaratir.

Dersin Icerigi Tutundurma kavrami, pazarlama iletisimi, biitiinlesik pazarlama iletigimi, reklam,
kisisel satig, satig gelistirme ve halkla iligkiler gibi tutundurma yontemlerini genel
olarak tanimlar1 ve alt bagliklari.

Haftalar Konular
1 Tutundurma kavrami
2 Tutundurma ve iletigim siireci
3 Etkili iletisim olusturmada asamalar
4 Pazarlama iletisiminde ikna modelleri
5 Tutundurma ydnetiminde ¢evrenin rolii
6 Reklamin kapsam ve 6zellikleri
7 Ara Sinav
8 Reklamin fonksiyonlar1 ve gesitleri
9 Medya stratejisi ve planlamasi
10 Satig gelistirme
11 Halkla iliskiler
12 Kisisel satig
13 Biitiinlesmis tutundurma karmasi- Odev
14 Kar amagsiz kurumlarda tutundurma, Hizmetlerin tutundurulmasi

Genel Yeterlilikler

1. Pazarlama karmasi bilesenlerinden tutundurmanin, pazarlama iletigsiminin isletme uygulamalarindaki 6neminin
kavranmasi.
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Degerlendirme Sistemi

Ara Smav: %40
Final: %060




PROGRAM OGRENME CIKTILARI iLE
DERS OGRENIM KAZANIMLARI ILiSKiSi TABLOSU
PC1|PC2|PC3|PC4|PC5|PC6|PC7|PC8|PCI|PC10| PC11 | PC12 | PC13 |PC 14|PC 15
OK1 | 5 4 | 5| 4 5 | 5] 2 4 | 4| 5 5 5 4 5 5
OK2 | 5 | 4 |5 | 4|5 |52 ] 4|4]|TcH 5 5 5 5 5
OK3 | 5 4 | 5| 4 5 | 5] 2 4 | 4| 5 5 5 5 5 5
OK4 | 5 4 | 5| 4 5 | 5] 2 4 | 4| 5 5 5 5 5 5
OK5 | 5 | 4 |5 | 4|5 |5 | 2] 4]|4]S-s 5 5 5 5 5
OK6 | 5 | 4 |5 | 4|5 |5| 2] 4]|4]S-s 5 5 5 5 5
OK: Ogrenme Kazammlar1 PC: Program Ciktilari
Katki Diizeyi 1 Cok Diisiik 2 Diisiik 3 Orta 4 Yiiksek 5 Cok Yiiksek
Program Ciktilar1 ve Ilgili Dersin iliskisi
Dersin Adi PC |PC |[PC [PC |PC |PC |PC [PC |PC |PC [PC |PC |PC |PC |PC
1 (2 |3 |4 |5 |6 |7 |89 10|11 [12 |13 |14 |15
Tutundurma 5| 4|5 | 4|5 |52 |4|4|5|5]|5]|5]5]5
Stratejileri




