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On kosul Dersler

Dersin Dili

Tiirkge

Dersin Tiirii

Se¢meli

Dersin Koordinatorii

Dersi Verenler

Dersin Yardimcilar:

Dersin Amaci

Yeni pazarlama tekniklerinin kullanimi ve uygulama alanlarinin belirlenmesi.

Dersin Ogrenme Ciktilar

Bu dersin sonunda égrenci;

1. Yeni pazarlama kavramlarini tanimlar.

2. Yeni pazarlama teknik ve yaklagimlarini 6grenir.

3. Kurumun pazarlama hedefleri dogrultusunda hangi pazarlama stratejisinin
uygulanacagini bilir.

4. Yeni pazarlama kavramlarini yorumlayip sisteme adapte eder.

5. Yeni pazarlama tekniklerini uygulayip eski uygulamalar ile iligkilendirme
yetenegi kazanir.

6. Yeni pazarlama teknikleri sayesinde isletmelerin pazarlama planlarini
yeniden yapilandirir.

Dersin I¢erigi

Pazarlama hedefleri bakimindan sosyal pazarlama, anlasmali pazarlama kavrami
ve uygulama ornekleri, talep durumuna gore ¢agdas ve yonetimsel pazarlama, veri
taban1 pazarlamasi ve maksi pazarlama, deger pazarlamasi, postmodern pazarlama,
siber pazarlama, dagitim kanallar1 bakimindan dikey, yatay ve ¢apraz pazarlama
tiirleri, franchising, yesil pazarlama, gerilla pazarlama, tarimsal pazarlama, kar
amagsiz pazarlama, Dijital/elektronik pazarlama, hizmet pazarlamasi.

Haftalar Konular
1 Pazarlama Hedefleri Bakimindan Sosyal Pazarlama
2 Anlagmali Pazarlama Kavrami Ve Uygulama Ornekleri
3 Talep Durumuna Gore Cagdas Ve Yonetimsel Pazarlama
4 Veri Tabani Pazarlamasi Ve Maksi Pazarlama
5 Deger Pazarlamasi
6 Postmodern Pazarlama
7 Ara Siav
8 Siber Pazarlama
9 Dagitim Kanallar1 Bakimindan Dikey, Yatay Ve Capraz Pazarlama Tiirleri
10 Yesil Pazarlama
11 Gerilla Pazarlama
12 Tarimsal Pazarlama
13 Kar Amagsiz Pazarlama
14 Dijital/E-Pazarlama ve Hizmet Pazarlama

Genel Yeterlilikler

Yeni Pazarlama Taktiklerinin dgrenilmesi ve bunlarin Sanayi 4.0 ¢cagina uygulanmasinda yeterlilik

Kaynaklar

Kocabas, F. (2007). Pazarlamada yeni yaklasimlar ve rekldm. Istanbul: Dénence Yayinlari.
Varinli, 1. (2008). Pazarlamada yeni yaklasimlar. Istanbul: Detay yayinlar1.

Degerlendirme Sistemi

Ara Smav: %40
Final: %60




PROGRAM OGRENME CIKTILARI iLE
DERS OGRENIM KAZANIMLARI iLiSKiSi TABLOSU
PC 1 |[PC2|PC3|PC4|PC5|PC6|PC7|PC8|PC9|PC10|PC11|PC12|PC13|PC14|PC15
OK1 5 4 5 4 5 5 2 5 4 5 5 5 4 4 5
OK2 5 4 5 4 5 5 2 5 4 5 5 5 4 4 5
OK3 5 4 5 4 5 5 2 5 4 5 5 5 4 4 5
OK4 5 4 5 4 5 5 2 5 4 5 5 5 4 4 5
OKs5 5 4 5 4 5 5 2 5 4 5 5 5 4 4 5
OK6 5 4 5 4 5 5 2 5 4 5 5 5 4 4 5
OK: Ogrenme Kazammlar1 PC: Program Ciktilari
Katki - - . .
Diizeyi 1 Cok Diisiik 2 Diisiik 3 Orta 4 Yiiksek 5 Cok Yiiksek
Program Ciktilar1 ve Ilgili Dersin iliskisi
Dersin Adi PC [PC [PC [PC [PC [PC [PC [PC [PC [PC [PC [PC [PC [PC [PC
1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 | 11 |12 |13 |14 | 15
Yeni Pazarlama
Taktikleri 5 4 5 4 5 5 2 5 4 5 5 5 4 4 4




